
景気の回復が見えないこの時代、様々な環境要因で、営業パーソン

の「マインド（モチベーション）」が低下「マインド（モチベーション）」が低下しています。さらには、人員削減

の煽りから担当先数の増加による「行動量」の低下「行動量」の低下が起こっています。

商品開発費・広報費への資本投下が難しい中、売上を上げるため

には、『営業力向上』が急務です。

営業力向上のためのキーワードは「マインド」「ポータブルスキル」営業力向上のためのキーワードは「マインド」「ポータブルスキル」です。

行動量とスキル向上の両方にインパクトを与える「マインド」を向上さ

せ、適切な「ポータブルスキル」を身に付けることにより、営業力を、

そして、売上を向上させる！その答えが「営業力ＵＰ研修」にあります。

本無料体験セミナーでは、昨今の市場を踏まえた上で、「マインド」と

「ポータブルスキル」を高める「営業力ＵＰ研修」のご紹介を致します。

『営業力向上』が急務だとお考えの営業パーソン・経営者・人事/

教育ご担当者様は是非ともご参加頂き、ヒントをお持ち帰り下さい。

営業パーソン・経営者・人事/教育ご担当者様
㈱廣済堂-東証１部上場-

～コミュニケーション心理学を活用した営業力ＵＰ手法～～コミュニケーション心理学を活用した営業力ＵＰ手法～

■□実践重視型の営業マインド・ポータブルスキル開発！！□■■□実践重視型の営業マインド・ポータブルスキル開発！！□■

■御社名

■ご参加者名
（１社２名様まで）

■ＴＥＬ

■Ｅ-Ｍａｉｌ

①

②

■所在地

■所属部署

■ＦＡＸ

①

②

★お申込み欄★

（注）ご記入頂いたお客様の情報に関しては、㈱廣済堂にて厳重に管理し、法令により許された場合を除き、お客様の承諾なく第三者に開示・提示することはありません。
配信停止をご希望の方は御社名・ＦＡＸ番号をご記入の上、ご返信下さい

<連絡先>人材営業ユニット セミナー事務局 〒１０４-００６１東京都中央区銀座３-７-６ こちらからもお申込みできます。
Ｔｅｌ：０３-３５６２-８７１１ Ｅ-Ｍａｉｌ：HRD@net.kosaido.co.jp ＵＲＬ：ＵＲＬ：http://www.kosaidohttp://www.kosaido--hr.comhr.com

株式会社 廣済堂
-東証１部上場-

印刷業を母体とした社歴６０年の
企業がコミュニケーション系の研
修・人材紹介を中心とした人材ビ
ジネスを展開中。

■創業： １９４９年１月

■資本金： ９８億円

■売上： ５２２億円
（２００８年３月）

■従業員数： １,４８０名

■本社：東京都港区芝４-６-１２

企業概要

ＨＰ

廣済堂廣済堂廣済堂廣済堂廣済堂廣済堂廣済堂廣済堂 研修研修研修研修研修研修研修研修 検索検索検索検索
ＦＡＸでのＦＡＸでの
お申込みはお申込みは ＦＡＸ：０３ＦＡＸ：０３--３５６２３５６２--８７１２８７１２

※※ご同業の方のご参加はご遠慮頂いておりますので予めご了承くださいご同業の方のご参加はご遠慮頂いておりますので予めご了承ください

ＷｅｂＷｅｂＷｅｂＷｅｂでのでのでのでの

おおおお申込申込申込申込みはみはみはみは

㈱廣済堂 プログラムディレクター
デジタルハリウッド大学院客員教授 二階堂 忠春
電力会社、外資系コンサルティング会社を経て、
ヒューマンスキルの向上を目的とする教育コンテンツ
の開発、研修及び講演を多数実施。

■米国ＮＬＰ協会認定トレーナー
■米国ＮＬＰカリフォルニア研究所 公認ＮＬＰコーチ
■ＥＱ公認プロファイラー
■日本交流分析（ＴＡ）学会正会員

■『『明日からでも使える明日からでも使える』』という実践的なところが良かった
（広告代理店/営業マネージャー 男性）

■『『新しい武器新しい武器』』として取り入れることのできる内容だった
（機械メーカー/営業 男性）

■何気なく行っていたテクニックを改めて確認できたので、『『営業の営業の
引き出しが増えた引き出しが増えた』』 （総合アパレル業/店舗販売スタッフ 女性）

１．今市場に何が起きているのか？

２．陥りがちな罠 ～営業力向上を求め過ぎるあまり。。。

３．営業力ＵＰ研修のご紹介
※内容は変更になる場合がございます。

■日 時：

■会 場：廣済堂本社 ８階講堂 港区芝４－６－１２
（最寄駅：ＪＲ田町駅徒歩７分/都営三田線・浅草線三田駅徒歩５分）

■定 員：１５社様

■受講料：無料

※ご参加は１社につき２名様までとさせて頂きます

【【営業パーソン営業パーソン】】

これ以上無理を言われても。。。
いっぱいいっぱいです。。。

【【幹部幹部】】

実績が上がらないのを景気
のせいにしないで欲しい。。。

【【営業力ＵＰ研修の効果営業力ＵＰ研修の効果】】

スキル

営業力ＵＰ営業力ＵＰ

<研修実施後>

マインドマインド

ポータブルスキルポータブルスキル

テクニック

<研修実施前>

マインド

ポータブルスキル

テクニック
（専門技術）

営業力ＵＰ研修によりマインド・ポータブルスキルが向上マインド・ポータブルスキルが向上
※ポータブルスキル：信頼関係構築力・ヒアリング/質問力・プレゼン力・交渉力

テクニック（専門技術）をブラッシュアップすることなく、

『『総合的な営業力総合的な営業力』』を高めるを高めることができる

ポータブルスキルポータブルスキル
ＵＰＵＰ

マインドマインド
ＵＰＵＰ

講師プロフィール

参加者の声プログラム

開催概要

□６月１１日（木）□６月１１日（木） １５：３０～１７：３０１５：３０～１７：３０（受付 １５：００）
□６月１９日（金）□６月１９日（金） １３：３０～１５：３０１３：３０～１５：３０（受付 １３：００）
※ご希望の日程の□に印を付けて下さい（１日程のみでお願い致します）
※各回定員超過・割れの際は、別途日程調整のお願いをさせて頂く場合がございます
※セミナー後にささやかなＴｅａ Ｔｉｍｅを設けさせて頂きますので、是非ご参加下さい

「聞き手を熱狂させる！「聞き手を熱狂させる！『『戦略的話術戦略的話術』』

～オバマに学ぶ～オバマに学ぶ
ＮＬＰプレゼンテーション～」ＮＬＰプレゼンテーション～」

★５月２９日発売！！★★５月２９日発売！！★

【【新刊書のご案内新刊書のご案内】】


